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Anders Ekstrand

2025 präglades av stor internationell 
turbulens och osäkerhet. Högkonjunk-
turen har mattats av och prisnivåerna 
på såväl timmer som massaved har sjun-
kit något vid slutet av året men nivåerna 
är fortfarande hyfsade då det råder kon-
kurrens om råvaran.

Energimarknaden har påverkats av krigen 
men fokus har skiftat från rysk gas och olja 
till det blockerade Hormussundet. Då pri-
set på fjärrvärme delvis följer oljepriset har 
priserna på energived och flis varit goda. 
Frågan är hur det blir inför hösten 2026, 
men av allt att döma blir energi inte bil-
ligare.

Dystert för lövmassan..,
Massasituationen har däremot föränd-
rats radikalt och mest negativt för lövet. 
Trumps tullar och den allmänna omrör-
ningen på marknaden har lett till att bil-
lig eukalyptusmassa översvämmar den 
kortfibriga marknaden i Europa. Kina har 
i smyg gått från att vara importör av massa 
till att bli en stor exportör. Kinesiska sta-
ten har också sponsrat stora planteringar 
av både poppel och eukalyptus varför till-
gången på råvara är god. 

Samtidigt går eukalyptusbruken i Bra-
silien på högvarv och detta sammanfaller 
med en svag dollar. Att koka papper av 
björk har plötsligt blivit en dålig affär. Till 

detta kommer ny teknik som gör att kort-
fibrig massa i många fall kan ersätta den 
starkare långfibriga massan. 

Hotet från eukalyptusmassan borde vi 
insett redan på 1990-talet. 500 kubikmeter 
per hektar efter 7 år inom två kilometer från 
bruket borde ge konkurrensfördelar. Jag är 
mer förvånad över att det dröjde ända till 
2025 innan det uppmärksammades.

...men bättre för lövtimmer
Då finns det lite mer positivt att hämta på 
lövtimmersidan. I många år var björktim-
merpriset en hundralapp över massaveden 
per kubikmeter. Nu råder konkurrens om 
råvaran och prisnivåerna är snarare 300 
kronor över massavedens. Ett antal mindre 
sågar har dykt upp på marknaden men den 
stora förändringen står Riga Wood för. Det 
är en hel del björktimmer som exporteras 
till Lettland för att bli björkplywood. För-
hoppningsvis når björktimmer snart sam-
ma prisnivå som barrtimmer.

De stora golvtillverkarna dämpas något 
av den låga nybyggnationen. I stället är det 
massiva lyxgolv eller golv med långa och 
breda plankor som dominerar marknaden. 
Ängavången, Kullagolv och Dinesen är 
alla aktiva på marknaden och riktigt höga 
priser kan nås för långa stockar av hög kva-
litet. Även tunnbinderiet verkar på upp-
gång då efter frågan på dryckeskärl är god. 
Volymerna är dock små i Sverige.
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Den stora konkurrensen kommer i stäl-
let från exportföretag. European Wood 
Corporation grundat i Danmark 2014 har 
ökat sin närvaro i södra Sverige och syns 
ofta i sociala media. Det innebär att vi nu 
har åtminstone fem företag som exporterar 
högkvalitativt virke av både barr och löv 
till Asien, men också speciella kvaliteter 
till europeiska kunder. Konkurrensen om 
grovt och långt ökar. 

Samtidigt känns det konstig att våra 
högkvalitativa lövstockar ska åka contai-
ner över halva världen för att sedan kom-
ma tillbaka som möbler i våra butiker. Men 
även här hemma dyker små designföretag 
upp som vill ha högkvalitativ lokalprodu-
cerad råvara.

Kan vi inte koka papper av lövmas-
saveden får vi hitta på något annat. Tex-

tilmassan är än så länge mindre påverkad 
och 70 % av våra kläder görs fortfarande 
av fossil plast. Vill vi klara krisen för både 
biologisk mångfald och klimatet så blir 
lösningen hur man än vrider och vänder 
på det en cirkulär ekonomi baserad på de 
gröna växterna. Efterfrågan på biomassa 
kommer med all sannolikhet bestå i någon 
form. ■
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Långt och grovt ekvirke för Kullagolv. Foto: Anders Ekstrand.




